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	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        (分析师会议

(媒体采访            (业绩说明会

(新闻发布会          (路演活动

(现场参观


(其他 （请文字说明其他活动内容）中金公司2019年下半年投资策略会  

	参与单位名称及人员姓名
	上投摩根基金-李文杰；银河基金-施文琪；建信基金-孙晟；益尚资本-刘伟韬；招商基金-曾子潇；汇添富基金-陈潇扬；南方基金-汪径尘；东海证券-席红辉等50家机构投资者。

	时间
	2019年6月21日-22日

	地点
	上海

	上市公司接待人员姓名
	黄聪

	投资者关系活动主要内容介绍


	Q&A

1、公司对非洲猪瘟疫情的判断和态度是？

答：主要有三点：1） 非洲猪瘟疫情对整个养猪行业是一个灾难，疫情带来的影响很大；2）养猪业与非洲猪瘟疫情需要有一场持久战，参照海外疫情，几年后国内的疫情可能逐渐稳定下来，然后全国养殖量逐渐恢复；3）公司层面，希望坚持做好生物安全措施，树立与非洲猪瘟疫情长期对峙的决心和信心。

2、疫苗研发是否有进展？

答：这方面的情况，请留意农业农村部的有关消息公告。

3、疫情对行业复产的影响？ 

答：目前总体看，复产只有小部分成功的。如果要补栏的话，需要经过很多消毒和检测，直到检测不出来。其中消毒清场需要一个多月，后面检测需要的时间就不确定了，因为可能反复检测直至可以补栏。

疫情的影响对规模化企业是一个机会。

4、公司对猪价高点的预期？

答：公司不会预测猪价的顶部，只要猪价在涨，对公司来说就是利润。公司希望的不是高点有多高，而是希望在合理的价格持续时间更长，从而实现整体更高的利润。

5、为什么俄罗斯在有疫情的情况下，还能够实现出栏量翻倍增长？

答：从养殖业角度看，可能有更好的规模化管理，实现了防控猪瘟和规模增长的平衡。国内也是需要实现这两方面的平衡与和平共处，比如可以在发病率低的季节多补栏，以保证出栏量的稳定或提升。

6、现在能繁母猪产能有多少，对能繁母猪的保护怎样？

答：现在130~140万头，年底多少还不确定。公司现在每月投到农户的猪中有部分可转化为母猪，转化率取决于对母猪的性能检测，达到能繁母猪标准后才能转化。公司作为大的养殖企业，在疫情应对上有自己的经验和方向，公司过去已经经历了5个猪周期，也经历了十几个鸡的周期。在疫情发生时，首先最紧要的就是保种。

7、今年出栏量预期？

答：原来计划2300~2400万头，上半年的出栏节奏相对比较稳定，下半年还不能保证，要看疫情发展情况。之前定计划的时候，两广地区还未发生疫情，现在看的话，全年出栏量力争2019年肉猪销售数量不低于2018年。

8、公司的老厂和新厂在生物安全上面有哪些提升，对疫情防控是否有信心？

老厂要升级改造，配套新的设施。新厂直接增加防疫设施，比如对空气、水的流动消毒、定期隔离等设施。此外，运输车辆也要更换成新的。防控信心上，参考海外疫情防控经验，公司认为防控难度很大，但是会尽量做好每个环节的防控，只要每个生产环节上有严密防控和消毒，最后会有比较好的效果。

9、公司养殖模式的特点是？和其他企业的主要区别在哪里？

答：公司从1997年开始养猪，现在养鸭也在复制这种模式。公司负责提供猪苗、饲料、药物、技术辅导、销售等，农户只需要建栏舍然后饲养即可。和其他企业的区别在于，公司的养殖模式是一种紧密型合作，公司利益和农户利益是紧密联系的，养殖户的养殖效果和收益直接挂钩，现在公司和农户有长期稳定的合作关系。

10、公司现在疫苗的使用情况怎样？

答：为了防止非洲猪瘟病毒传入，规避各种渠道的风险，公司的疫苗使用适度进行了调整。

11、为什么前几年鸡的产能没有扩张？

答：因为前几年养鸡业务在转型。最近二十年每隔几年就有禽流感等疫病发生，所以政府规定城市只能卖光鸡。公司以前以卖毛鸡为主，难以看出鸡的外观和品质。因此政策转变后，公司业务就需要进行转型。现在卖光鸡除了品质保证以外，外观需要好看。我们对品种进行了改进，使得去毛以后能够保证饱满圆润、光泽度好，这样看起来外观更有吸引力。

12、公司布局白羽鸡养殖的考虑？

答：公司对布局白羽鸡已经考虑了很久，主要是为了寻找更大的空间。现在黄羽鸡的市场空间是40亿只，公司年出栏量已经达到8亿左右，公司希望增加白羽鸡，扩大版图和空间。这次收购京海禽业也是考虑很久、寻找很久后的交易，以前一直没有找到合适的。京海禽业是合伙制企业，主要做白羽鸡种苗、父母代，他们希望和温氏合作，公司也希望与京海禽业优势互补。经营计划上，前期以他们管理为主，后期逐渐由公司统筹肉鸡饲养、禽屠宰加工等业务。

13、公司核心竞争力有哪些，按照重要程度怎样排序？

答：公司的核心竞争力综合体现在种猪、育肥、技术、管理、土地等多个方面，这是一个完善的体系，要排序较难。生产环节上，公司从最顶端的原种养殖开始布局，然后结合下游的加工，整个体系很完善，同时管理效率也比较高。

14、当养殖规模提升后，管理上的难点在哪里？

答：公司觉得管理上难度不是很大，因为“公司+农户”的养殖模式可复制性强，这种模式也符合中国国情，符合中国农业生产的特点；同时，公司对农户的利益分配机制也比较合理。

未来难点可能在于土地资源、环保、设备升级方面。尤其是农业在土地方面比工业弱势，未来要进一步发展的话，养殖企业一定需要足够的土地资源，公司现在土地资源储备比较充分，对猪养殖已经准备了5000万头产能的土地；养殖基础设施现代化程度还要提高，要按照美国、欧洲的模式去升级，以及考虑人工智能的应用实现更高水平的自动化、智能化和高效化。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年6月21日



