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温氏食品集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                                                           编号：201923

	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        (分析师会议

(媒体采访            (业绩说明会

(新闻发布会          (路演活动

(现场参观


(其他 （请文字说明其他活动内容）    

	参与单位名称及人员姓名
	中金公司-孙扬、许可；阳光保险-张玮莹；融通基金-张延闽；南方基金-陈霜阳；景顺长城-吉翔；大成基金-郑少芳；大朴投资-王鹏；恒盈资产-杨南翔；宝盈基金-张戈；平安基金-黄维、神爱前；望正资本-高敏；中信资本-刘畅等24家机构投资者。

	时间
	2019年7月16日

	地点
	温氏总部1楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	黄聪、梁伟全

	投资者关系活动主要内容介绍


	Q&A

1、非洲猪瘟是否会打乱公司长远战略规划？

答：公司将继续深耕养殖业。非洲猪瘟疫情在短期内公司的生产节奏带来一定影响，但公司将坚定推进养猪业务中长期战略发展目标的落实。
2、公司目前委托养殖费大概是多少？如果肉猪价格继续上涨，合作农户的委托养殖费会变化吗？
答：公司目前合作农户肉猪委托养殖费用平均约200元/头。公司的委托养殖费用是根据物价水平动态调整的，和市场上的肉猪价格也有关系，如果肉猪价格继续上涨，委托养殖费用会相应上调。如在2016年肉猪价格高，公司合作农户的委托养殖费较高，但近两年肉猪价格回调，物价水平没有大的提高，委托养殖费略有调低，整体变化稳定。
3、公司怎么看未来几年行业规模化、集中度情况？

答：近年来，行业规模化占比在不断提升，我们预计非洲猪瘟背景之下，规模化饲养进程会有所加快。

4、公司防范非洲猪瘟的主要措施是什么？有什么效果吗？

答：主要是生物安全防控体系的构建与不断完善，重视流程细节，督促各项管理措施执行到位。经过几个月时间的努力，公司对非洲猪瘟的认识不断深入，针对各区域的现状和特点，基本完成了生物安全防控体系的完善。公司母猪存栏数量已经开始企稳回升，北方地区公司的投产也比较顺利。

5、未来公司肉猪完全成本有什么趋势？

答：未来，随着非洲猪瘟疫情防控进入常态化，公司生产管理将逐步回归常态，继续抓好生产管理和效率提升，促进现有生猪产能释放，生产成本会趋于稳定或逐步下降。
6、 目前公司开发新的合作农户存在困难吗？有没有存在争夺农户资源的情况？

答：在规模化养猪资金投入较大、土地政策和环保政策趋严等背景下，养猪的门槛在逐步提高。公司与农户合作的模式很好地解决了农户养殖过程中的资金短缺、技术缺乏及市场风险等问题，很受政府和养户的欢迎。公司的业务模式经过30多年的良好运行，公司和合作农户之间建立了彼此信任、紧密合作、双方共赢的关系，特别是经过几轮猪周期之后，农户能够体验到跟公司合作的好处，因此也更加愿意与公司合作，公司模式的较强粘性有助于稳定养殖队伍。
受环保、土地等因素的影响，新增养殖规模所需要的农户资源、土地资源，会带来一定的影响。公司正在研究现有模式的迭代升级，未来也可能会“公司+农户（或家庭农场）”、“公司+养殖小区”等几种模式并行。
7、如果委托合作农户养殖的肉猪死亡，谁承担损失呢？

答：在温氏“公司+农户”模式之下，合作农户饲养的肉猪、所领用的饲料、药物的产权归属于公司，如果合作农户养殖的肉猪死亡，公司将遭受直接财产损失。公司与合作农户（或家庭农场）签订的委托饲养合同里有明确的责任认定条款，如果肉猪死亡是合作农户饲养管理原因导致，则合作农户将承担委托养殖费用收入等损失；如果是公司管理或不可抗拒的原因导致，则公司会根据实际情况给予合作农户适当补贴。

8、公司近年合作养猪的养户有所减少，原因是什么？

答：合作养猪的养户略有下降，主要的原因在于因环保和当地土地政策的因素影响，如耕地、林地保护、禁养区、限养区调整规划等，需要拆除和搬迁而解除合作关系；还有一部分是由于合作农户养殖规模较小，主动退出或者单户合并。公司的肉猪养殖合作农户正向家庭农场方向升级，饲养规模和设备设施、自动化水平也进一步提高，近两年合作农户单批次饲养平均规模由500多头增长到700多头。合作农户单批饲养效率的提升，将为公司的规模扩张提供支持。

9、今年公司产能建设情况和资本开支怎么样？

答：近几年公司的资本开支基本趋于稳定，主要是用于养猪产能建设及养殖业下游屠宰加工等产业链的延伸。前一段时间有所减少，目前基本全面恢复项目开工建设，未来还是会按照规划正常投资。

10、公司收购京海禽业的原因是什么？未来公司屠宰业务规划如何？
答：公司对布局白羽鸡已经考虑了很久，主要是为了获得更大的发展空间。京海禽业主要做白羽鸡种苗、父母代，他们希望和公司合作，公司也希望与京海禽业优势互补，共同发展白羽鸡业务，实现发展双赢。经营计划上，前期以他们管理为主，后期逐渐由公司统筹肉鸡饲养、禽屠宰加工等业务。

公司今后会加大布局屠宰业务的力度，考虑在下属各区域公司所在省内寻找合适的位置，通过自建、参股或者合作加盟的方式配套屠宰业务。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年7月17日



